GOMMENT GET AVOGAT A
OBTENU 29 PROSPECTS A
L'OUVERTURE DE SON GABINET

GOOGLE ADS
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A I'ouverture du cabinet ...
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g7 Cet avocat avait plusieurs années d’expérience, et il avait décidé
d’ouvrir son propre cabinet, spécialisé dans le droit immobilier.

|| avait trouvé un local prés du Palais de Justice, il avait fait créer un
site web par une webmaster, maintenant, il fallait trouver des clients !

(=) La webmaster nous met en contact, il m’explique le type de
procédures sur lequel il peut travailler, et quels profils de clients il

voudrait trouver.



Definition de la stratégie

Apres analyse du marche, je reviens vers lui pour lui proposer :

une sélection de mots-clés sur lesquels se positionner

des annonces a afficher aux internautes

une estimation du cout d'un clic et une recommandation budgétaire

Nous avons ensuite pu :

&7 mettre en place les campagnes Google Ads

M configurer le site pour pouvoir comptabiliser les contacts recus et
connaitre la rentabilité de I'investissement

Q optimiser en fonction des 1ers résultats
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Les 1ers clients arrivent !
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Rapidement, les premiers contacts arrivent : appels téléphoniques et
formulaires de contact, et il signe ses premiers contrats !

onversion:

0,00

1,00

0,00 €

11,15€

0,00 %

3333 %

Impr.

CTR

11,15 €

7314 €

1259,07 €

90,08 €

310,66 €

16,30 €

23,04 €

1806,21 €

Un prospect lui colte 60€, il comprend
vite que c’est rentable, et on
augmente les budgets

€8 En plus, dans ce tableau
n‘apparaissent pas tous les appels
passes par les internautes suite a leur
visite sur son site !

Déja 29 formulaires de contacts
remplis par des prospects qui

cherchent un avocat immobilier ! .



Le bilan du lancement

Le bilan apres quelques semaines est trés positif :

une ouverture de cabinet réussie avec des dossiers arrives
rapidement

un budget flexible adapté aux besoins du cabinet : augmentation
quand il y a de la disponibilite, baisse sur les périodes chargées ou les
vacances

P Grace a Google Ads, cet avocat recoit des prospects
regulierement, et son budget peut s’adapter en temps réel a sa
situation
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Alors, vous aussi ?

Vous aussi, vous aimeriez recevoir régulierement des contacts de
prospects qui cherchent un avocat ?

vous n'avez jamais fait de campagnes Google Ads mais vous
aimeriez essayer ?

vous en avez déja fait mais vous n’étes pas satisfait : ca vous
colte cher, les demandes ne sont pas sérieuses, vous ne savez
pas combien ¢a vous rapporte ?

¢ Prenons 30 minutes ensemble pour voir comment créer des
campagnes RENTABLES qui vous apportent VRAIMENT des
contacts qualifiés !

Cliquez ici pour prendre RDV : https://calendly.com/marion-
giroudon/premier-rdv-google-ads
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Qui suis-je ?
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10 ans d'expérience en tant qu’indépendante

+ de 130 entreprises accompagneées dont plusieurs
avocats / cabinets d’avocats

Formatrice auprés des entreprises et écoles de
commerce



Quelques retours clients

{g‘ Claire - Gotta Apps SAS
.

Marion nous a aidé a mettre en place nos campagnes de publicité sur
Facebook, pour notre application mobile Gotta Joga. La mission s’est tres bien
passée et les résultats sont au-dessus de nos objectifs !

Tom - FUGU

Notre CPC a baisse en une semaine de moitie, Marion est proactive et
consciencieuse. A recommander !

cyclick :



	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8

